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Das neue Networking

Die erfolgreiche Kombi-Disziplin aus Kooperation, Lobbying & PR

IHR NUTZEN

Beim NEW NETWORKING wird erfasst, wie die drei Marketing-Management-Instrumente Kooperation, Lobbying und PR in
Zukunft funktionieren werden und wie man sie optimal verknUpfen kann. Der Experte zeigt Ihnen, wie Sie die relevanten
Entscheidungstrdger und Meinungsbildner in Politik, Behdrden, Verbdnden, Wissenschaft, Wirtschaft und Medien fur lhre
Seite gewinnen und sich so sauber und fransparent mit Ideen, Angeboten und Projekten am Markt durchsetzen.

NEW NETWORKING ist landesiuiblichem Netzwerken meilenweit iberlegen.

Es ermdglicht,

- besser an Auftréige und Unterstitzungen heranzukommen

- leichter Forderung oder Finanzierung zu erhalten

- einfacher Genehmigungen, Zerfifizierungen und Normungen zu erreichen

- frher an enfscheidende Informationen zu kommen

- in Zielgruppe, Branche und Offentlichkeit beachtet und geschatzt zu werden

- leichter erfolgreich zu sein bzw. weiterzukommen, auch wenn scheinbar nichts mehr geht

Mit NEW NETWORKING schaffen Sie es auch in turbulenten Zeiten, dauerhaft gute Beziehungen zu relevanten Persénlichkeiten
aufzubauen und gleichzeitig als Firma bzw. Organisation mit konstruktiver gesellschaftlicher Verantwortung dazustehen.

Informieren Sie sich in diesem Seminar liber erfolgreiche Originalbeispiele und holen Sie sich so Anregungen fiir lhre
berufliche Praxis.

REFERENT
Mag. Wolfgang Lusak

Unfernehmensberater, Lobby-Coach und Universitatslektor; war Gber 12 Jahre als erfolgreicher Manager bei Unilever,
Gillette und BP im In- und Ausland tétig, verhalf u. a. nach dem Glykol-Skandal dem &sterreichischen Wein als erster
Geschaftsflihrer der Osterreichischen Weinmarketinggesellschaft wieder zu internationalem Rang und wirtschaftlichem
Aufschwung; betfreut seit Uber 20 Jahren Manager, Unternehmer, Gewerbebetriebe und andere KMUs als
Straftegie-Berater und mitwirkender Lobby-Coach; halt Vortradge und schreibt Artikel Gber Management, Marketing, Persdnlich-
keitsentwicklung und Lobbying; mehrfacher Preistr&ger in den Bereichen Marketing und PR. www.lusak.af
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Marketing Verkauf

SEMINARINHALTE
NEW NETWORKING VERSTEHEN

Vorstell- und Erwartungsrunde: Ausrichtung des
Seminars auf die spezifischen Anforderungen der
Teilnehmerinnen

Die drei Instrumente im Einzelnen

Die notwendigen Prinzipien, méglichen Formen und
besten Methoden fiir erfolgreiches Kooperieren

Die 6 Stufen des modernen Networkings & Lobbyings
und ihre Instrumente

Die durchsetzungsfdhigsten PR- und Public Affair-
Methoden in klassischen Medien und in Web und
Social Media

Die richtige Kombination der Instrumente im
praxiserprobten Aufbau von NEW NETWORKING:

4 strategische Schritte zur Gewinnung der relevanten
Partner & VIPs

Original-Praxisbeispiele: Sie kénnen ,,miterleben”,
wie das schon in kleinen, mittleren und groBen
Unternehmen, Kooperationen, Organisationen und
Interessenvertretungen erfolgreich funktioniert hat

NEW NETWORKING KONZIPIEREN

Bausteine fiir NEW NETWORKING-Zielsetzung: Klarheit
darliber, was man erreichen kann und will

Kurze Simulation eines NEW NETWORKING Strategie
Prozesses

Planung: Das Projekt darstellen und vorbereiten -
MaBnahmen, Zeitplanung und Budget festlegen

e § L\ & 7

NPO Recht Vertr ht Int. Wirtschaft

NEW NETWORKING UMSETZEN KONNEN
M Die richtige Vorbereitung

B Der optimale Einstieg und Start fiir Kooperation
bzw. Kernteam

B Derideale Aufbau des eigenen Netzwerks
bzw. der eigenen Lobby

B Timing, Steuerung, Betreuung, Monitoring

B Die 7 Gebote sauberen und erfolgreichen
NEW NETWORKINGs

B Alle Fragen werden beantwortet

WER MUSS INFORMIERT SEIN

Geschdftsfihrerinnen | Unternehmerinnen
Fuhrungskrafte | Freiberuflerinnen
Wissenschaftlerinnen & Expertinnen

Politikerinnen & Funktion&rinnen

Verantwortliche in Verbdnden, Instiutionen und NPOs
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SEMINARHINWEIS
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Lehrgang S
Das ganze Marketing in 3 Tagen F

Referent  Mag. LUSAK, Ing. RIESS u. a.
Termine 16.-18.11.16, Wien |

Investition € 1.340,- exkl. USt.

l\;

14.-16.03.17, Wien
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Gesamtprogramm auf www.ars.at

TERMINE /IHRE INVESTITION

Termine  04. Okftober 2016
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien
05. April 2017
ARS Seminarzentrum, SchallautzerstraBe 2-4, 1010 Wien
Uhrzeit jeweils von 9.00-17.00 Uhr

Investition je € 480,-
inkl. Seminarunterlage, BegriBungskaffee, Erfrischungsgetréinken, Mittagessen und exkl. 20 % USt.
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eintreffens und nach MaBgabe freier Picitze berlick-

sichtigt. Wir ersuchen Sie, nach Erhalf der Rechnung die Teiinahmegebuhr bis zum Seminartermin zu
Uberweisen. Die Rechnung wird per E-Mail versendet. Irrtimer und Preiséinderungen vorbehalten.

ERMASSIGUNGEN
30 %
10 %

ErmdaBigungen, Rabatte, Frihbucherbonus etc. sind nicht addierbar!

(per TN) ab 10 Teilnehmerinnen eines Unternehmens
(per TN) ab 3 Teiinehmerinnen eines Unternehmens

STORNO

Bitte haben Sie Versté&ndnis, dass bei Stornierungen ab 14 Tage vor Seminarbeginn 50 % des Seminar-
betrages, bei Stornierungen oder Nichterscheinen am Veranstaltungstag die volle Gebuhr in Rechnung
gestellt wird. Bei jeder Stornierung betrégt die Bearbeitungsgebthr € 40,-. Bei einer Umbuchung auf
einen Folgetermin bleibt die urspringliche Rechnung inkl. der Fdlligkeit guitig. Zus&tzlich wird eine
Gebuhr von € 20,- exkl. USt. (ausgenommen am Seminartag: 15 % Aufschlag) in Rechnung gestellt.
Stornierungen  kénnen ausschlieBlich schriffich entgegengenommen werden!  Selbstverstdndlich
kénnen Sie jedoch gerne eine Ersafzperson nominieren. Die Veranstalter behalten sich vor, Seminare
aus wichtigen Grinden zu verschieben sowie Programmdnderungen vorzunehmen.

ANMELDUNG / INFORMATION

Projektorganisation: Christina Wei
Inhalt / Konzeption: Mag. (FH) Claudia Wolf

+4317138024-14 B +4317138024-29

‘/Ej office@ars.at

Von den Besten lermen.

Individuelle
FIrmentrainings
nach MaB!

ANMELDUNG /UNTERLAGENBESTELLUNG

DJG, ich melde mich an fUr das Seminar
.Das neue Networking”

Termin

DJCI, ich melde mich an fir den Lehrgang
,Das ganze Marketing in 3 Tagen”

Termin

DJG, ich bestelle die Seminarunterlage zu 40 % der Seminar-
gebuhr, daich an der Teilnahme verhindert bin.

Titel des Seminars

Seminarunterlagen kdnnen nicht retourniert werden!

.. und bin einverstanden, dass meine Daten elekironisch gespeichert werden und ich per
E-Mail Uber weitere Veranstaltungen informiert werde. Als Gerichtsstand wird Wien vereinbart.

=0 CERT

ARS ist OCERT-Quallitétsanbieter!

Name / Vorname / Titel
Aufgabenbereich / Abteilung
Tel. Mobil

E-Mail

FIRMA Beschaftigte M bis 100 M 100-200 M Uber 200

Branche/ Firma
StraBe, Postfach
PLZ, Ort

E-Mail fir Rechnungsversand

Datum Unterschrift
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